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Meeresfriichte-Befeuchtung
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Uber 50% weniger Gewichts-
verlust bei Meeresfriichten

Befeuchtung der Verkaufstheke oder
Sprithnebel-Befeuchtung fir
Eis-Kithltheken senken den
Gewichtsverlust von Meerestieren
um die Hilfte. Abhangig von der Art
der Meeresfriichte reduziert sich das
Gewicht um 1% - 8%. Da
Meeresfrichte generell nach
Gewicht verkauft werden, kann sich
die Steuerung dieses Verlustes zu
betrachtlichen Summen addieren.

“Wert auf Qualitat” plus
Schauspiel fiir den Kaufer

Einzelhandler, die von um bis 30%
héheren Umsdtzen nach der
Installation einer Miatech-Ldsung
berichten, sind keine Seltenheit.
Scheinbar hat die durch dieses
JSchauspiel” erhdhte
Aufmerksamkeit betrdchtliche
Auswirkungen auf den Umsatz.

Die Meeresfriichte-Auslage
sieht besser aus

Die (Spriihnebel-)Befeuchtung von
Meeresfriichte-Auslagen hat
erstaunliche Auswirkungen auf das
Aussehen der Ware. Der Kunde
wertet dies als Frische und
Hochwertigkeit und hat einen
bleibend positiven Eindruck vom
gesamten Geschift. Die Systeme
von Miatech verdoppeln
typischerweise die Verkduflichkeit
Ihrer Meeresfriichte.

Frische Meeresfriichte-Auslagen sollten fir den Kunden méglichst at-
traktiv sein, um den Umsatz und Gewinn der Fischabteilung zu maximie-
ren. Da die meisten Meeresfrichte nach Gewicht verkauft werden, ist es
notwendig, Verluste durch Dehydrierung zu minimieren,

Durch besseres Aussehen und weniger Gewichtsverlust kdnnen
Miatech-Losungen den Umsatz der Meeresfriichte-Abteilung positiv be-
einflussen. Ob Meeresfriichte nun in Bedientheken oder auf Eis-
Kiihltheken angeboten werden — Miatech kann unterschiedlichste maR-
Bgesteuerte Losungen bieten. Diese Investition amortisiert sich typische-
rweise in unter einem Jahr.

Losungen fiir alle
Anwendungen

Ob Eis-Kiihltheke oder Verkaufstheke
— Ihr Miatech Vertragshandler kann
unsere Technik an praktisch jede
Anwendung anpassen. Der
Werkskundendienst von Miatech hilft
gern bei fast jedem Problem, aber
meistens ist die Installation sehr
einfach und problemlos. Unsere
Erfahrung ist unerreicht,
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Weniger
Geruchsbildung

Gewichtsverlust und
Produktaussehen sind die
wichtigsten Griinde flr den Kauf
eines Befeuchtungssystem von
Miatech fir Fischtheken - aber die
geringere Geruchsbildung, die von
Verkaufstheken oder Eis-Kihltheken
ausgeht, ist ein angenehmer
Nebeneffekt.

Miatech
Wartungshinweis

Diese Losung erfordert zwar eine
fortlaufende Wartung in
betrachtlichem Umfang, aber wir
glauben, dass Sie angenehm
tiberrascht sein werden, wie
gering die damit verbundenen
Kosten im Vergleich zu lhrer
Rendite sind und welche
zusatzlichen Vorteile sich fir Sie
ergeben.

Miatech macht Ihnen die
Entscheidung leicht — mit
Programmen, die fast jeden
Eventualitat abdecken und den
Kunden vorher wissen lassen,
wie hoch die gesamten
taglichen Betriebskosten
ausfallen werden. Damit kénnen
unsere Kunden ihre
tatsachlichen Kosten gegen all
ihre Vorteile abwagen, ohne sich
Gedanken tber mégliche,
unerwartete Betriebskosten in
der Zukunft machen zu miissen.



